GUIDE COMPLET & PRATIQUE
o,

<

AMELIOREE

ET DEVELOPPER SON

BUSINESS
EN LIGNE

LE GUIDE ETAPE PAR ETAPE POUR
CREER, VENDRE ET REUSSIR EN LIGNE

©] a0 | 6

S
TROUVEZ CREEZ ATTIREZ DEVELOPPEZ
une idée votre boutigue des clients et des revenus
rentable en ligne vendez plus durables

v
Yvelande Dominique

Entrepreneure * Formatrice = Passionnée de Liberté Financiere




VENDRE EN LIGNEDEAA Z
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Comment utiliser ce livre

Ce guide est concu pour passer de I'idée a une activité de vente en ligne structurée. Lis un chapitre,
puis appligue au moins une action. Le but n’est pas de tout savoir avant de commencer, mais
d’apprendre rapidement grace au marché.

Regle d’or : un petit test réel vaut mieux qu’une grande idée jamais lancée.
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